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Après une progression de 300 % de ses ventes d’équipements pour la 

VoIP en 2007, HL2D recrute de nouveaux partenaires 







 Après une année 2007 exceptionnelle, HL2D compte poursuivre sur un rythme de croissance 

très soutenu et table sur un doublement de ses ventes en 2008. Pour cela, le distributeur 

spécialisé dans la voix sur IP, compte s’appuyer sur un réseau élargi à 300 partenaires à fin 2008 

et met en place une politique de recrutement. 

 

    





  
                



Recrutement de nouveaux partenaires 

                




 
                 

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


RETROUVEZ LE DOSSIER DE PRESSE ET LES COMMUNIQUÉS SUR WWW.AGENCE-C3M.COM 



Une politique d’accompagnement complète 


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