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vesantes HL2D soutenu par la chambre de commerce

HL2D, grossiste versaillais spé-
cialisé dans les technologies xDSL,
vient d’obtenir de 'Aface 78 (asso-
clation d’aide 2 la création d’entre-
prises qui dépend de la chambre
de commerce et d’industrie des
Yvelines) un prét garanti a taux
bonifié de 45000 €. Cette aide
sera complétée dans les prochaines
semaines par un prét de méme
nature et d’un montant équiva-
lent provenant cette fois de la
Banque du développement des
PME. Ces ressources financiéres,
remboursables dans trois ans,
seront affectées au fonds de rou-
lement de la société et devraient
lui permettre d’accélérer son
développement. « La VOIP pre-
nant de plus en plus la logique du

DSL», selon lexpression de son
dirigeant, Jehan-Philippe Leroy,
le grossiste s'attache notamment
a renforcer son offre et ses com-
pétences en la matiere. Ce par-
tenaire historique de Comtrend
devient ainsi distributeur offi-
ciel du constructeur taiwanais
d’TPBX Tainet et de 'américain
Epygi, qui propose une offre de
routeurs IPBX pour TPE-PME.
Il ajoute également & son cata-
logue, les DSLam ADSL 2+ (tri-
plep{y) du coréen Corecess,
ainsi que les routeurs ADSL 2+
dePaméricain Quick Eagle. Sur
sa lancée, le grossiste prépare
un pack VoIP tout compris fac-
turé sous forme d’abonnement
al'intention des TPE-PME.

Flisenns Uawd

Jehan-Philippe Leroy, gérant de HL2D:
«La VoIP est désormais I'un de nos axes
prioritaires de développement. »

Parallelement, son effectif a aussi
pris de Pembonpoint puisque
trois nouvelles recrues l'ont rejoint,
dont deux ex-Softway: José
Duhamel, au poste de directeur
technique, et Véronique Mar-
tin, a celui de responsable com-
munication et marketing. J.A.
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